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В организации привыкли работать на иностранном 
ПО:

▪ Риски совместимости ПО незначительные

▪ Многолетний пользовательский опыт 

▪ Большое количество экспертизы на рынке

• Сложность выбора правильного решения

• Возможны риски совместимости ПО разных 
производителей

• Разнообразные условия лицензирования у 
вендоров

• Отсутствие глубокой экспертизы по РПО у 
технических специалистов и пользователей 

• Необходимость обучения сотрудников новым 
технологиям
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Вызовы текущего моментаИТ-инфраструктура преимущественно на 

иностранном ПО
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4. ПРОГРАММА СЕРВИСНЫХ

ПРЕИМУЩЕСТВ

1. ДЕМОКАФЕ

3. ЛИЦЕНЗИОННЫЙ 

ЦЕНТР

2. ФИНАНСЫ

Комплексный сервис для долгосрочного сотрудничества, помогающий заказчикам использовать 

российские технологии из единого лицензионного центра

sea.softline.com

российское 

программное 

обеспечение

https://softline.ru/solutions/softline-enterprise-agreement/licensing/programma-preimuschestv
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ДЕМОКАФЕ

Демостенды с множеством комбинаций 

ПО

Возможность детального ознакомления 

с мультивендорными конфигурациями 

ПО

Самостоятельное ознакомление с 

продуктом (интерфейс, настройки и т.д.)

Углублённая техническая демонстрация 

сертифицированными инженерами 

Софтлайн
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Выбор способа приобретения РПО в каждой 
закупке

▪ Единоразовая закупка: 
бессрочные лицензии, 
сертификаты, подписки

▪ Рассрочка на 3 года

▪ Подписка на 3 года

Единый рамочный договор

Одно соглашение и простые формы договоров для 
закупок вместо множества отдельных контрактов

Единый график платежей и дата старта 
соглашения

Вместо постоянного контроля сроков продления 
лицензий по каждому вендору

Стандартизация и Унификация

Единый набор документов по лицензированию 
вместо множества отдельных документов и ссылок 
на правила лицензирования вендоров

ФИНАНСЫ
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Ключи и дистрибутивы 

Все в одном месте, возможность 

upgrade и downgrade

Соглашения и договоры 

Постоянный доступ к договорам и истории 

закупок

Права доступа 

Единая политика управления правами и 

ролями пользователей личного кабинета

Управление преимуществами

Доступ к учебным курсам, консультациям, 

техподдержке и другим преимуществам в 

едином окне

ЛИЦЕНЗИОННЫЙ 

ЦЕНТР
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Дни технических консультаций

Обучение в Академии Софтлайн

Техническая поддержка

▪ Курсы по продуктам для пользователей и 
технических специалистов

▪ Планирование миграции

▪ Проектирование решений

▪ Технические вопросы

Выделенный технический менеджер

▪ Мультивендорная, на стыке технологий

▪ Единая платформа для обращений по всем 
включенным вендорам

▪ Единый SLA по всем вендорам

▪ Помощь в эскалации на вендора*

* При наличии лицензии/сертификата на ТП вендора
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2

1

ПРОГРАММА 

СЕРВИСНЫХ 

ПРЕИМУЩЕСТВ
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продуктивность

ОС и инфраструктура

облака

услуги

Мы выбираем лучших производителей РПО с сильной стратегией, командой, хорошим техническим 

бэкграундом

СУБД

Приведенный список вендоров не является окончательным
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Программа | Вендор

▶Подписка 

на 3 года

▶Рассрочка 

на 3 года

- доступно как уникальное преимущество SEA

▶Единоразовая 

закупка

- доступно
- не доступно

- эксклюзив Софтлайн до конца 2025 года
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Рассрочка или Подписка на 3 года

▪ меньший платеж на старте

▪ прогнозируемый бюджет, возможность планировать 
расходы

▪ У ряда вендоров трехлетний контракт дешевле, чем 
разовая покупка

Фиксация цен – защита от роста цен в течение 3-х лет

Скидки за количество ПК или объем, а также за 
стандартизацию платформы

Опция «используй больше, чем купил – оплати в 
годовщину» 

Возможность увеличивать кол-во ПК в 
течение срока действия контракта (в 
Подписке – еще и уменьшать)

Доступ к обновлениям и новым версиям

Техподдержка от вендора на все 3 года

Часы техподдержки от Софтлайн = усиление 
ТП вендора + единое окно для обращений, 
единый SLA

Обучение в Академии Софтлайн и Дни 
консультаций от Премьер Сервисов

Личный кабинет в лицензионном центре 
Софтлайн

Финансовые Технологические



Рассрочка SEA на 3 года:

Общая сумма сделки за 3 года ~ 112,8 млн руб.

Необходимо заплатить в 2024 ~ 37,6млн руб. 

Разовая платеж SEA:

Сумма сделки в 2024 ~ 129,3 млн. 

руб. 

Разовая поставка вне SEA:

Сумма сделки в 2024 ~ 129,3 млн. 

руб.
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Сценарий: задача постепенно заменить все иностранное ПО на российское. Организация выбрала следующие продукты:

Заказчик получает:

 Крупный единоразовый платеж

 Отсутствие дополнительных 

преимуществ при 

существенных единовременных 

вложениях

Заказчик получает:

 Крупный единоразовый платеж

Заказчик получает: 

суммарно за 3 года 

суммарно за 3 года 

от Премьер Сервисов 

суммарно за 3 года 

▪ ОС Альт Рабочая станция – 600 шт, ФСТЭК /  ОС Сервер Альт Виртуализация -30 шт, ФСТЭК ,  ТП 36 мес. «Стандартная»
▪ ОС Альт Рабочая станция -1900 шт, (без ФСТЭК) ТП 36 мес «Стандартная»
▪ Р7-Офис.Профессиональный (Сервер базовый + Десктоп) Бессрочная с правом обновления  (ТП) 36  мес. – 2500 шт.

* Курс = обучение одного сотрудника 



1. Демокафе и пилоты

2. Трехлетние программы рассрочки и аренды

3. Техподдержка, обучение и консультации

4. Лицензионный Центр

5. Экспертиза лицензионная и техническая от Софтлайн
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Все вопросы по вы можете 

адресовать вашему аккаунт-менеджеру 

в Софтлайн​

Дмитрий Лейтнер

Руководитель развития бизнеса РПО в ЦФО

Dmitriy.Leytner@softline.com

https://softline.ru/solutions/softline-enterprise-agreement/licensing/programma-preimuschestv



